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CORPORACION VIAL DEL URUGUAY S.A.

PLIEGO DE BASES DE SELECCION Y CONTRATACION
DE SERVICIOS DE CONSULTORIA PARA LA MODIFICACION DEL CONTRATO DE
CONCESION SUSCRITO ENTRE LA CND Y EL MTOP



PARTE |I. TERMINOS DE REFERENCIA

1.1 INTRODUCCION

La Republica Oriental del Uruguay ha recibido el préstamo UR-13/2012 (en adelante llamado
“fondos” o “Préstamo”) del Fondo Financiero para el Desarrollo de la Cuenca del Plata —
FONPLATA, para financiar el Programa de Rehabilitacion y Mantenimiento de Infraestructura
Vial. El Prestatario es la Corporacién Nacional para el Desarrollo (CND) y el Organismo Ejecutor
del Programa es la Corporacién Vial del Uruguay (CVU). El Prestatario destinara una parte de
los fondos del Programa para sufragar gastos elegibles en virtud del Contrato objeto de esta
Licitacién. Asimismo CAF participa cofinanciando desde el “Programa de Inversidn Publica en
Infraestructura Vial de fecha 28/10/2009”

La CND requiere de un servicio de consultoria para la “Modificacidon del Contrato de Concesién
suscrito entre la CND y el MTOP, para la construccién, mantenimiento, explotacién vy
administracion de mas de 1600 km de Red Vial, revision de la extension de la Red Vial
Concesionada y establecimiento de los estandares de confort y estado de la red
concesionada”.

La CVU actuard como contratante; los interesados, previa inscripcién en su registro de
proveedores, podran adquirir las bases de licitacién en la CVU a un precio de USS 500 (délares
estadounidenses quinientos).

La CND y el Ministerio de Transporte y Obras Publicas (MTOP) fiscalizaran el trabajo de
consultoria.

1.2 OBJETOy ALCANCE

Esta Consultoria tiene por objeto:

A) Elaborar una propuesta de la red que integrara la concesion, a partir de la
determinacidn de los estandares que se exigiran, no solo para dicha red sino también
para la de similar tipologia gestionada por el MTOP. Tomando en cuenta a tales
efectos la optimizaciéon de las variables intervinientes de modo de minimizar los costos
globales para la sociedad.

B) Sobre la red definida en el punto anterior (A), realizar una evaluacion de estado
integral del pavimento, evaluar socioeconémica y financieramente el programa para la
red a ser concesionada.

C) Revisar el contrato de concesién vigente y proponer modificaciones.

1.3 ESTUDIOS Y DOCUMENTOS A REALIZARSE COMO PARTE DE LA CONSULTORIA

Las principales caracteristicas de cada uno de estos componentes se indican seguidamente:



A) ELABORACION DE LA PROPUESTA DE RED QUE INTEGRARA LA CONCESION

Para una red predeterminada, existe una estrecha relacidn entre sus caracteristicas de estado
inicial, el transito que la utilice (existente y proyectado), el estdndar que se defina para la
misma, y los recursos que sea posible a asignar.

Asimismo, el estado en que se encuentre una ruta, deberia estar asociado fundamentalmente
con su tipologia y no con quien la gestiona. En este sentido entonces debe considerarse que,
previo a la definicion de los estandares que se exigiran a las rutas que integraran la concesion,
se debera realizar un analisis cuyo resultado contenga una propuesta acerca de cuales son los
estandares mas convenientes para aplicar a todas las vias de similares caracteristicas, formen
parte o no de la concesion.

A partir de los elementos antes resefiados, se prevé entonces la necesidad de realizar un
proceso iterativo que, partiendo de algunas definiciones bdasicas, permita determinar los
estandares que se aplicaran en las distintas dreas (carreteras, puentes y seguridad vial) y los
recursos que se asignaran para, finalmente, concluir en la red a ser concesionada.

El Consultor recibird del Contratante la informacidn que se encuentre disponible en la
Direccién Nacional de Vialidad del Sistema de Inventario de las rutas nacionales, incluyendo
espesores y caracteristicas superficiales mediante el indice de Estado y Rugosidad, y
estructurales de pavimentos a través de la deflexidn, asi como datos de conteos clasificados de
transito y de pesaje en las balanzas fijas de la Direcciéon Nacional de Transporte.

Se le indicardn asimismo algunas hipotesis de partida, no obstante lo cual podra sugerir
alternativas. Entre estas hipodtesis se incluird el plazo maximo para la concesion, el monto
anual que se pretende destinar y la tipologia de la red a incluir.

En este ultimo aspecto, el Consultor analizarda como minimo las siguientes alternativas de red:

a) Alternativa de minima: Red actual de CVU.

b) Alternativa de maxima: Red primaria y corredores internacionales.

c) Alternativas intermedias: Red resultante de incorporar al escenario a) tramos de red
primaria y/o de corredores internacionales. Con al menos los siguientes tramos:

Ruta | Progresiva inicial | Progresiva final | Longitud Descripcion
3 67k300 635k300 568k000 Ruta 1 - Bella Unién
5 69k000 245k000 176k000 | Fin Concesién H&G - Pueblo Centenario
8 81k500 115k700 34k200 |Solis de Mataojo - Minas (Planta Urbana)
101 22k100 33k500 11k400 Ruta 102 - Ruta 8 (29K500)
102 22k000 28k800 6k800 Ruta 101 - Ruta 8 (18K000)
102 29k100 48k900 19k800 Ruta 8 - Ruta 5 (Doble via)
Total kms 816k200

En la incorporacidn de nuevos tramos se debera priorizar los correspondientes al area de
influencia de centros estratégicos tales como: puertos, aeropuertos, zonas de areas logisticas,
zonas francas y corredores de integracion [IRSA.




Se deberan considerar al menos:

Ruta | Progresiva inicial | Progresiva final | Longitud Descripcion
Acc 0k0ooo 45k700 45k700 Accesos Oeste
12 107k000 138k100 31k100 | Florencio Sdnchez - Ruta 23 (I. Cortinas)
23 100k000 152k500 52k500 Ruta 11 (J. Soler) - Ismael Cortinas
17 291k500 300k000 8k500 Acc. Aeropuerto - Ruta 18
18 300k000 405k000 105k000 Ruta 17 - Ruta 26 (77K500)
26 77k500 86k700 9k200 Ruta 18 - Rio Branco
Total kms 252k000

Para todas las alternativas se considerard como variante la inclusion de las actuales

concesiones (Ruta 5 y Ruta 8) una vez finalizadas las mismas.

Con la informacion suministrada el Consultor procedera a formular su propuesta de acuerdo

con el detalle que se presenta a continuacidn, el que debe considerarse Unicamente como

indicativo.

Diagndstico situacién de base: Procesar la informacién disponible, elaborar un
diagndstico del estado de la red y de la concesion, como de la situacion financiera.
Demanda: El objetivo de este punto es determinar con claridad la evolucién del tréfico
con el contrato de concesion actual a lo largo del tiempo, y el trafico generado y
desviado debido a los cambios incorporados por el proyecto a evaluar (con el futuro
contrato de concesidn), considerandose la informacién existente del sistema
estadistico de transito del MTOP y otras fuentes.

Se deberan determinar las tasas de crecimiento de trafico con y sin proyecto, para lo

cual el contratista tendra que proponer un modelo econométrico que permita proyectar

el crecimiento del tréfico para los préoximos 20 afios y que deberad ser previamente

aceptado por la Contratante.

El transito debera ser discriminado en 5 categorias: Autos, Omnibus, Camiones

Medianos, Camiones Semi Pesados y Camiones Pesados siguiendo las categorias

estadisticas definidas en el sistema estadistico de transito del MTOP.

.Definicion de estdndares: Definir grupos de estdndares deseables y posibles, que
tomen en consideracion los recursos disponibles y que sean compatibles con las
condiciones de seguridad vial y ambiental. En este aspecto debe tenerse presente que
se entiende conveniente considerar distintos estandares en funcién de la categoria de
la red y de su transito.

Se debera utilizar un enfoque costo beneficio, con el objetivo de determinar si el

proyecto aporta valor a la sociedad. Los indicadores de rentabilidad social que deberan ser

utilizados son la Tasa Interna de Retorno Social y el Valor Actual Neto Social y se realizara

un analisis de sensibilidad de los mismos.




El plazo de evaluacién serd en primera instancia de 20 afios, y la tasa de descuento
social a ser utilizada para actualizar los flujos de fondos debera ser de 5% en Unidades
Indexadas.

Los costos deberan ser medidos en valores sociales y contando el contratista con los
precios de cuenta a utilizar. Se deberan identificar, cuantificar y valorar, los costos y
beneficios de los usuarios tanto en la situacidon actual, como en los proyectos evaluados.
Asimismo, se debera justificar si se realizan o no ajustes a los precios de mercado.

Se utilizara el modelo HDM 4, para evaluar las diferentes estrategias para cada
escenario de inversién y grupo de estdndares.

Se explicitardn, para cada estrategia, los egresos por concepto de inversién vy
mantenimiento, en cada uno de los afios de la concesidn, justificando los costos asociados.

iv.  Criterios para adjudicar los tramos: El Consultor analizard con la Contratante, las
distintas estrategias y se determinara aquella que se entienda mas conveniente. Una
vez determinada la estrategia a aplicar, el Consultor sometera a consideracién de la
Contratante, los criterios a partir de los cuales se definirdan los tramos a ser
concesionados y aquellos que continuaran siendo gestionados por el MTOP.
Aprobados los criterios, el Consultor construird las ndminas de tramos que integraran
la concesidn y de tramos que permaneceran en la érbita del MTOP.

B) EVALUACION TECNICA, SOCIAL Y FINANCIERA DE LA RED A CONCESIONAR

Esta componente tiene por objeto conocer la situacidn real de las rutas que integran la malla a
ser concesionada, definida en el numeral anterior (A), de manera de estimar con mayor
precision el estado de las rutas, los beneficios sociales netos y el flujo financiero del programa
establecido. Para este calculo, serdn tomados en cuenta la demanda calculada y los estandares
definidos a partir del analisis realizado en el punto anterior.

El Consultor debera elaborar un modelo financiero que, partiendo del programa de obras que
resulte del componente A, proyecte los flujos de fondos de la CVU (ingresos, egresos) de
manera tal que la operacién sea sostenible desde el punto de vista financiero e incorpore una
formula de ajuste de los ingresos que recibira la CVU que esté en consonancia con los egresos
que debera afrontar para cumplir con sus obligaciones. EI modelo debe explicitar claramente
los supuestos realizados, incluir andlisis de sensibilidad e incorporar variables de riesgo.

A modo ilustrativo esta componente debera incluir los siguientes puntos:
Evaluacion Técnica

i.  Relevamiento deflectométrico de pavimento flexible y rigido, IRI, medicion de surco de
huella y actualizacion de inventario.

El presente estudio contempla la medicion de la deflexion del pavimento de los tramos de
carreteras seleccionados, que se adjuntan.



El consultor tomara medidas de deflexion cada 200 metros en la direccion mas castigada por el
transito en pavimento asfaltico y cada 100 metros en pavimento de hormigén con equipo
FWD, siguiendo las indicaciones dadas en la norma NLT-338-07.

El Consultor debera relevar conjuntamente la temperatura del pavimento y las condiciones de
humedad de la subrasante para luego poder realizar las correcciones de las mediciones con
una metodologia propuesta por él y aprobada por la contraparte.

El Consultor debera verificar la calidad de las mediciones y procesar la informacidn obtenida.

Ademas el consultor debera realizar las mediciones del indice de Regularidad Internacional
para conocer el estado superficial del pavimento. La medicidn debe realizarse por hectémetros
de acuerdo a la norma PG-3 espafiola y deben reportarse con las tolerancias establecidas en la
Orden Circular respectiva en tres grandes segmentos para firmes rehabilitados.

También se realizaran mediciones del surco de huella mediante perfiles transversales de 2
metros de ancho por carril.

El consultor actualizara el Inventario Vial en todos los tramos incluyendo puentes, sefializacion
vertical, postes kilométricos, alcantarillas, ensanches de carril, intersecciones y accesos
indicando su localizacién mediante la abscisa correspondiente.

jii.  Estudio de evaluacion de pavimento flexible y rigido

Este estudio debe comprender los siguientes conceptos:

» Determinacién de las deflexiones producidas en el pavimento de los tramos
mencionados mediante un deflectémetro de impacto FWD, a partir de las cuales se
podran obtener los respectivos médulos de elasticidad de cada una de las capas del
pavimento incluyendo la capa subrasante, mediante la técnica de retro calculo.

» Zonificacién de los pavimentos en tramos homogéneos, teniendo en cuenta las
estructuras de los pavimentos y las deflexiones obtenidas.

iii. ~ Determinacion de espesores

El Consultor determinard los distintos espesores del paquete estructural que compone el
pavimento mediante la utilizacion de un georadar que cuente con la sensibilidad suficiente
para estimar el espesor de la distintas capas que constituyen la estructura del pavimento.
Ademas proporcionard un perfil continuo de espesores para cada trocha de circulacidn en dos
direcciones.

La informacion histdrica en cuanto a los espesores de las distintas capas que componen el
pavimento sera la actualmente disponible en la DNV.

Utilizando la informacidn relevada en los puntos anteriores, el Consultor, valiéndose de algun
programa comercial que realice retro calculo automatico, obtendrd los mddulos de las
distintas capas que componen el pavimento para cada tramo de comportamiento homogéneo,
calculard la vida util remanente y calculard los espesores del refuerzo de pavimento
suministrando toda la informacién que la CND le solicite con el fin de evaluar el resultado del
trabajo.



i.

Andlisis de costos y beneficios netos sociales

Estudio de costos

El Consultor debera, para cada uno de los tramos evaluados, identificar, cuantificar y valorar
los costos de inversidn, rehabilitacién y mantenimiento rutinario y extraordinario en que se
deberad incurrir para disponer de la infraestructura deseada, dentro del plazo de evaluacién del
proyecto, tanto para la situacidn actual (caso base) como para las alternativas a evaluar.

En particular se debera indicar el cronograma de obras necesarias para llevar adelante la
concesion bajo los estandares de servicios definidos para cada alternativa. Una de las
principales tareas de este punto es identificar claramente las alternativas de solucion técnica
gue seran evaluadas durante todo el proceso.

Conjuntamente con lo anterior, se deberdn determinar todos los costos asociados en que se
debe incurrir para llevar adelante el proyecto, indicando tanto los costos externos monetarios
y no monetarios (ambientales), como los costos de estudios, habilitaciones, etc. Para todos los
casos se deberd indicar un rango de valores que permita realizar simulaciones.

La moneda de andlisis debe ser Unidades Indexadas presentandose sus valores

correspondientes arbitrados a délares americanos.

Andlisis de costo beneficio con definicidon de estandares dptimos — nueva corrida de HDM-
4

Con los nuevos datos de relevamiento deflectométrico, evaluacidon de pavimentos y los costos
ajustados se debera correr nuevamente el programa HDM-4.
Se analizaran todas las alternativas respecto a la situacién sin proyecto o caso base utilizando
como metodologia para evaluar el cambio en el bienestar social, el cambio en la asignacién de
recursos y la disposicidn a pagar de los usuarios.
Una vez valorados los costos y beneficios, se deberd calcular el flujo de beneficios netos para
cada periodo del horizonte de evaluacion del proyecto justificando, la alternativa elegida como
socialmente éptima, con los indicadores de rentabilidad social antes mencionados. Con los
resultados del Analisis Costo — Beneficio se justificardn los estandares dptimos definidos en el
Punto A.

Sensibilidades

Se debera realizar un analisis de sensibilidad simulando las variables mas criticas del modelo.
Evaluacion Financiera

Con el objetivo de analizar la viabilidad financiera del proyecto y su necesidad de
financiamiento, se realizard el analisis financiero desde el punto de vista privado.

Se debera construir un Modelo Financiero para analizar las alternativas del proyecto indicando
el flujo de fondos del mismo, la cuenta de resultados, los flujos de fondos netos para calcular,
tanto la tasa interna de retorno (TIR) del inversionista, como de la inversién, y por ultimo el
valor actual neto (VAN) de la concesion.

Este analisis, deberd mostrar la evaluacion financiera de cada alternativa, considerando como

variable de cierre el nivel de subsidios que recibira la CVU para la ejecucion de la concesion.

Identificando adecuadamente las variables criticas y sus respectivos rangos de valores, se
deberan simular distintos escenarios. Para la realizacidon de las simulaciones, podra utilizarse
cualquier software de simulacién (Crystal Ball, @Risk o similar) indicando y justificando en
cada caso las distribuciones y los valores elegidos.



C) REVISION Y MODIFICACION DEL CONTRATO DE CONCESION

Este componente apunta a una revision general del contrato de concesiéon (Contrato y
Anexos), que permita una adecuacién del mismo, corrigiendo problemas que se pudieran
haber identificado, y que independice el funcionamiento de la CVU del MTOP. Esta debe
constituirse en un concesionario del MTOP con obligaciones y pardmetros de control del
cumplimiento de las mismas claramente definidos.

En relacién a la revisidn y propuestas de ajustes al contrato, se debera poner especial atencion
en fundamentar los cambios teniendo en cuenta los incentivos que estos generaran para con
los agentes involucrados.

El nuevo contrato que se elabore incorporara la red a ser concesionada, que surge del
componente detallado en B, asi como los estandares en él definidos.

Se determinaran los criterios para verificar el cumplimiento de las obligaciones de la CVU y la
frecuencia y forma de medicién y verificacién de los mismos.

La CVU continuara haciéndose cargo, directamente o por terceros, de la operacion y gestion de
los peajes. En este tema deberan revisarse las obligaciones de la CVU, asi como los criterios
para verificar su cumplimiento y la frecuencia y forma de medicion y verificacion de los
mismos. Se revisardn y propondran ajustes, de corresponder, a los topes de gastos de
operacion reconocibles.

1.4 PERSONAL REQUERIDO Y EQUIPO MINIMO DEL CONSULTOR

El Consultor durante el desarrollo del contrato debera contar con un equipo profesional
altamente calificado formado como minimo por los siguientes técnicos:

1. Gerente de Proyecto, Ingeniero Civil o Economista, que no podra coincidir con los
roles de los otros especialistas.

2. Ingeniero Civil o Economista especialista en evaluacion econdmica de proyectos
viales con conocimientos y experiencia en la utilizaciéon del programa HDM-4.

3. Ingeniero Civil especialista en pavimentos.

4. Ingeniero Civil, Economista o Ingeniero Agronomo especialista en andlisis de
demanda de tréfico.

5. Economista especialista en proyecciones financieras.
6. Abogado especialista en elaboracidn de contratos de concesién.
7. Contador Publico

El personal profesional propuesto en la oferta solo se podrd sustituir (antes o después de la
firma del contrato) con la autorizacidon expresa del Contratante en la medida que medien
razones justificadas y que el técnico sustituto propuesto iguale o supere la puntuacion
asignada al profesional originalmente propuesto.



Todo el personal que los Oferentes incluyan en la oferta debera estar claramente asignado a
uno de los roles seifalado anteriormente. En el caso que no establezca a que rol fue asignado
un especialista, se lo calificard dentro del rol que se estime pertinente de acuerdo a la
informacidén presentada sin derecho a reclamos.

1.5 DURACION DE LOS ESTUDIOS

El tiempo previsto para el desarrollo de los estudios sera de 180 dias calendario.

1.6 INFORMES Y PLAZOS

El Consultor debera presentar los siguientes informes, en los plazos parciales indicados
contados a partir de la notificacion al Consultor de la no objecién del Concedente:

* Informe 1 - Elaboracién de la propuesta de red que integrara la concesidn, antes de los 60
(sesenta) dias calendario.

= Informe de avance 1-1: Resultados de la evaluacidn técnica y las matrices
origen — destino, antes de los 30 (treinta) dias calendario.

= Informe de avance 1-2: Estudio de demanda, determinacién de espesores y
estudio de costos, antes de los 45 (cuarenta y cinco) dias calendario.

* Informe 2 — Evaluacién técnica, social y financiera de la red a concesionar, antes de los
120(ciento veinte) dias calendario.
= Informe de avance 2-1: Definicidn de estandares dptimos y Analisis de costo —
beneficio con las sensibilidades incluidas, 90 (noventa) dias calendario.

= Informe de avance 2-2: Modelo financiero completo, estudio de viabilidad
financiera del proyecto, identificacion de variables criticas y sus respectivos
rangos de valores, antes de los 115 (ciento quince) dias calendario.
* Informe 3 — Revisidn y modificacion del contrato de concesién, antes de los 150 (ciento

cincuenta) dias calendario.

= Informe de avance 3-1: Revisidn del contrato actual de concesion y analisis de
incentivos hacia los agentes involucrados, antes de los 130 (ciento treinta) dias
calendario.

= Informe de avance 3-2: Incorporacién al nuevo contrato de la red
concesionada y los estandares definidos en Informe 2-1. Definicion de criterios
de control de cumplimiento, antes de los 140 (ciento cuarenta) dias
calendario.
+ Informe final - Propuesta a implementar, programa de desembolsos, modelo financiero de

la concesidn y propuesta de nuevo contrato, antes de los 180 (ciento ochenta) dias
calendario.

Como parte del proceso de trabajo y aprobacion de los informes la Contraparte podra requerir
reuniones semanales y exigira al Gerente del proyecto, con la participacién de todos los
especialistas incluidos en la oferta, una presentacion oral de cada uno de los informes. Ademas
la contraparte podra solicitar auditorias de cada uno de los informes.



El vencimiento de los plazos estipulados para la entrega y aprobacién del informe, sin que se
haya obtenido la aprobacién del mismo, se considerard un atraso del Consultor, siempre que
las causas del atraso sean imputables a éste.

En caso de que la Contraparte realice alguna observacién a un informe, el Consultor dispondra
de 7 (siete) dias calendario para cumplir con las observaciones realizadas.

Cumplidos los 7 (siete) dias calendario de presentado un informe sin que la Contraparte realice
observaciones el informe se considerara aprobado a los efectos de pago, conservando el
Consultor la obligacion de atender toda observacion que le sea planteada durante los
siguientes 7 (siete) dias calendario.

Los informes deberan contar con el aval escrito del Gerente de Proyecto y de todos los
especialistas comprometidos en la oferta.

1.7 FORMA DE PAGO

Cada uno de los informes especificados anteriormente se pagara previa aprobacion de la
Contraparte.

Cuando la presentacion de los informes supere los plazos establecidos, los pagos estaran
sujetos a un descuento inicial del 1% (uno por ciento) del monto que correspondia pagar, mas
un descuento adicional del 1% (uno por mil) del monto que correspondia pagar por dia de
atraso hasta tanto se obtenga la aprobacion del informe.

El pago se realizara el dia 28 del mes siguiente de la presentacion de la factura. Previo a la
presentacién de la factura, el Consultor debera recabar la aprobacion de la Contraparte del
informe presentado.

El precio ofertado se pagara de la siguiente forma:

20 % contra la suscripcion del Contrato, una vez acreditada la presentacion de la
documentacién correspondiente.

30 % contra la aprobacidn de los informes 1y 2.
50 % contra la aprobacion del Informe Final

Multas

Por cada dia calendario de atraso en la suscripciéon del contrato por causas atribuibles al
Consultor, el Contratante podra aplicar al inicio del contrato una multa del 1% del monto del
contrato.

Por cada dia calendario de atraso en la presentacion de los informes, el Contratante podra
aplicar una penalizacién de hasta el 0,5% monto del contrato.

Por cada dia calendario de atraso con respecto al plazo final establecido por contrato en la
presentacién del Informe Final, el Contratante podra aplicar una penalizacién de hasta el 1%
monto del contrato.
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Las sanciones aplicadas al Consultor serdn no reembolsables y se descontaran directamente de
los pagos o de cualquier otro crédito que mantenga pendiente el Consultor o bien considerarla
una deuda.

Sin perjuicio de la aplicacién de las multas correspondientes, el Contratante podra rescindir el
contrato si el Consultor se retrasara en cualquiera de los plazos establecidos en la clausula
“Informes y Plazos”, en mas de la mitad de los mismos.

1.8 PROPIEDAD DE LOS PRODUCTOS DE LA CONSULTORIA

Todos los elementos producto de esta consultoria quedaran de propiedad exclusiva del
Contratante y del MTOP. Esta obligacién se extiende a los archivos utilizados para correr el
modelo HDM 4 y al modelo financiero.
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PARTE Il. INSTRUCCIONES A LOS OFERENTES

2.1. GENERALIDADES

DEFINICIONES
(i) BROU: Banco de la Republica Oriental del Uruguay

(ii) “Consultor”: Empresas u consultores individuales
(iii) “Contratante”: es la Corporacién Vial del Uruguay S.A
(iv) “CND”: es la Corporacién Nacional para el Desarrollo

(v) “Contrato”: es el acuerdo de voluntades formalizado entre el Contratante y el
Consultor, regido por los Documentos de base de seleccidn y contratacién.

(vi) “CVU”: es la Corporacidn Vial del Uruguay S.A

(vii)“Firma Consultora”: es la empresa u consultor individual que presenta la oferta o
propuesta para realizar los trabajos objeto de esta consultoria

(viii)  “HDM4”: Highway Development and Management Model

(ix) “Oferente”: esla empresa o consultor individual que presenta la oferta o propuesta
para realizar los trabajos objeto de esta consultoria.

(x) “MTOP: es el Ministerio de Transporte y Obras Publicas.
(xi) “PBSC”: Pliego de bases de seleccidn y contratacion

(xii) “Pliego de bases de seleccidn y contratacién”: fija las bases del procedimiento a seguir,
la preparacion de la oferta o propuesta, el procedimiento de seleccién de las
ofertas, y establece las condiciones del contrato con los correspondientes
derechos y obligaciones.

(xiii)  “Propuesta u Oferta”: es el conjunto de documentos presentado por el Licitante
dentro del plazo estipulado y en cumplimiento de los requisitos y condiciones
solicitadas.

2.2 NORMATIVA APLICABLE AL PROCESO DE CONTRATACION

El presente llamado se rige por los presentes pliegos de bases de seleccién vy
contratacién (en adelante “PBSC”), y por los principios de igualdad, transparencia y
publicidad.

Asimismo por las leyes, decretos y normativa en general que resulte de aplicacion.
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2.2.1 ELEGIBILIDAD DE LOS OFERENTES
En esta convocatoria podrdn participar Unicamente empresas o consultores individuales
legalmente constituidos en su pais de origen.

2.2.2 CONFLICTO DE INTERES
El personal técnico que intervenga en ésta Consultoria no podrd ser funcionario de la CVU,
CND, MTOP.

El incumplimiento de esta norma podra significar la rescisidn del contrato de consultoria con la
correspondiente ejecucién de la garantia de fiel cumplimiento de contrato.

2.2.3 REPRESENTACION DEL OFERENTE
Cada Oferente deberda designar a la persona o personas que lo representen ante el
Contratante en todas las actuaciones referentes al llamado.

Dicha designacion podra hacerse mediante el otorgamiento de:

= Poder general;
= Poder especial o carta poder otorgada a los efectos del llamado de referencia.

Dichos documentos deberdn ser presentados en la CVU, fuera de los sobres de las ofertas, al
momento de la apertura con una vigencia no menor a 60 dias a contar desde la fecha de
apertura.

2.2.4 ACLARACIONES, MODIFICACIONES Y PRORROGAS
Quienes hayan adquirido el “PBSC” podran solicitar aclaraciones a las bases de la licitacion,
mediante comunicacion escrita, via e-mail, dirigida a la CVU, hasta 20 dias calendario antes de
la fecha establecida para la apertura de las ofertas (concesién_vial@cnd.org.uy).

Vencido el plazo establecido precedentemente, no sera obligatorio proporcionar mas datos
aclaratorios.

Las consultas deberan ser especificas y orientarse exclusivamente a esclarecer las bases de
licitacion.

El Contratante evacuara las consultas con copia a todos los adquirentes del Pliego mediante
notificacién escrita via fax y/o e-mail.

El Contratante podrd introducir modificaciones por iniciativa propia a las especificaciones
técnicas que comprenden el presente llamado hasta 10 dias hdbiles previo a la fecha fijada
para la presentacidon de las ofertas. Estas enmiendas deberdn ser enviadas al financiador
(FONPLATA) para su no objecién previa y comunicadas a todos los adquirentes de pliegos
mediante notificacién escrita via fax y/o e-mail, con la suficiente antelacién para poder ser
atendidas en oportunidad de confeccionar las propuestas a presentar-

El Contratante podra prorrogar el plazo para la presentacion de propuestas si la enmienda a las
bases de licitacidn es considerable, con el fin de otorgar tiempo prudente a los Oferentes para
la preparacidn de sus propuestas. En este caso, se notificara a todos los adquirentes de pliego
por via escrita via fax y/o e-mail.
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2.2.5 GARANTIAS

a) Garantia de mantenimiento de la oferta

La Consultora debera presentar una garantia de mantenimiento de la oferta por un monto de
USD 5.000 (ddlares americanos cinco mil).

La garantia se constituird en nombre del Oferente y a favor del Contratante y la validez de la
misma excederd en 28 dias el periodo de validez de la oferta.

Podra consistir en:

i) fianza o aval de un banco establecido en la Republica Oriental del Uruguay.

ii) fianza o aval de un banco extranjero aceptable para el Contratante y con sucursal o
corresponsal en el Uruguay.

iii) podliza de seguro de fianza

iv) afectacidon de titulo de deuda publica en el BROU

No se admitirdn garantias personales de especie alguna.

La garantia de mantenimiento de la oferta debera presentarse con 24 horas de anticipacion a
la apertura de la licitacion en la direccion del Contratante para su visto bueno quedando
depositadas en el mismo, entregandose al Oferente un recibo y/o factura del depdsito,
asumiendo el Oferente la responsabilidad de su adaptacidn a las exigencias y las consecuencias
que pudieren derivarse en caso de no cumplir las mismas.

b) Ejecucion de la Garantia de Mantenimiento de la Oferta:
La Garantia de Mantenimiento de Oferta serda ejecutada cuando:

i) El Oferente decida retirar su propuesta con posterioridad al plazo limite de
presentacién de propuestas.

ii) El Oferente adjudicado no presente, para la suscripcién del contrato, la
documentacién original o testimonio notarial (legalizado en caso de corresponder) de
los documentos sefialados en el presente PBSC, salvo impedimento debidamente
justificado presentado oportunamente al Contratante.

iii) El Oferente adjudicado desista de suscribir el contrato en los plazos establecidos.

iv) Se determine que el Oferente se encuentra impedido para participar en el proceso de
contratacion.

v) El Consultor adjudicado no presente la Garantia de Fiel Cumplimiento de Contrato.

c) Devolucidn de la Garantia de Mantenimiento de la Oferta:

La Garantia de Mantenimiento de Oferta, serd devuelta a los proponentes en un plazo no
mayor a cinco (5) dias, en los siguientes casos:

i) Después de la notificacion con la Resolucidn de Declaratoria Desierta.

ii) Cuando el Contratante solicite la extension del periodo de validez de propuestas vy el
proponente rehuse aceptar la solicitud.

iii) Después de notificada la Resolucion de Cancelacién del Proceso de Contratacion.
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iv) Después de notificada la Resolucién de Anulacién del Proceso de Contratacidn, cuando
la anulacién sea efectuada antes de la publicacién de la convocatoria.
v) Después de suscrito el contrato con el Consultor adjudicado.
d) Garantia de fiel cumplimiento del contrato

Antes de la firma del contrato, el Oferente adjudicatario debera constituir una garantia de fiel
cumplimiento del contrato equivalente al 5% del monto del mismo, mas los eventuales
refuerzos de garantia establecidos en la resolucién de adjudicacion.

Esta garantia se podra ejecutar cuando el Consultor incumpla parcial o totalmente el contrato.

Las garantias de fiel cumplimiento del contrato seran en délares estadounidenses, se haran a
nombre del Contratante y podran constituirse en:

=  Depdsito en el BROU de titulos de deuda publica nacional, para lo que se tomara
por su valor efectivo la cotizacidn de la Bolsa de Valores de 14 dias calendario
antes de la apertura de las ofertas, debiendo dicha cotizacidn justificarse con
certificado de corredor de Bolsa,

=  Fianza o aval bancario

=  Pdliza de seguro de fianza.

No se admitirdn garantias personales de especie alguna.

Tanto la Garantia de Mantenimiento de la Oferta, como la Garantia de Cumplimiento de
Contrato, no devengaran intereses, ni derechos de algun tipo para el Oferente o tercero que lo
invoque.

2.2.6 RECHAZO Y DESCALIFICACION DE PROPUESTAS
Procedera el rechazo de la propuesta cuando ésta fuese presentada fuera del plazo (Fechay
hora) y/o en lugar diferente al establecido en el lamado.

Las causales de descalificacion son:

i) Incumplimiento u omision en la presentacién de cualquier documento
requerido en el presente “PBSC” que fuere no subsanable o a la presentacion
de documentos que no cumplan las condiciones de validez requeridas.

ii) Si para la suscripcion del contrato, la documentacion solicitada, original o
fotocopia legalizada, de los documentos sefialados en el presente PBSC no
fuera presentada dentro del plazo establecido para su verificacién; salvo que
el Oferente hubiese justificado oportunamente el retraso.

iii) Cuando el periodo de validez de la propuesta no se ajuste al plazo minimo
requerido.

iv) Si un Oferente presenta o participa en mds de una propuesta, todas las
propuestas en que participa seran descalificadas.
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v) Cuando el Oferente no presente la Garantia de Mantenimiento de la Oferta.
2.2.7 ERRORES
NO SUBSANABLES

Se consideran errores no subsanables, siendo objeto de descalificacion, los siguientes:

i)La ausencia de la Carta de Presentacién de la Propuesta (Formulario PT.1)
firmada por el Representante Legal del Licitante.

ii) La falta de la propuesta técnica o parte de ella.
iii) La falta de la propuesta econdmica o parte de ella.

iv) La falta de firma del Representante Legal en uno (1) o varios de los
Formularios y Documentos solicitados en el presente PBSC.

SUBSANABLES
Para los siguientes casos, el Contratante otorgara un plazo de 48 horas para subsanarlos:

i) La falta de la presentacidn adjunta a la propuesta del recibo extendido por el
Contratante de la presentacidn anticipada de la Garantia de Mantenimiento
de la Oferta, siempre que haya presentado la Garantia oportunamente de
acuerdo con el Punto 2.2.5 GARANTIAS de la pagina 14 de este documento.

ii) La ausencia del Poder del Representante Legal del Oferente.

Cuando la propuesta contenga errores subsanables, éstos serdn sefialados en el Informe
de Evaluacién y Recomendacién.

2.2.8 DECLARATORIA DESIERTA
El Contratante declarara desierta la convocatoria cuando ninguna de las propuestas cumpla los
requerimientos de calificacidn y podra proceder a realizar un nuevo llamado.

2.2.9 CANCELACION, SUSPENSION Y ANULACION DEL PROCESO DE CONTRATACION
El proceso de contratacién podra ser cancelado, anulado o suspendido hasta antes de la
suscripcién del contrato, debiendo notificarse por escrito a todos los Oferentes.

2.3 PREPARACION DE LAS OFERTAS

Toda la correspondencia que intercambien el Contratante y el Oferente asi como toda la
documentacién que prepare (como por ej. la oferta, los informes, etc.) deberan redactarse en
idioma espafiol.

Toda informacién complementaria y literatura impresa que proporcionen el Oferente podran
estar escritas en otro idioma, a condicién de que vayan acompanados de una traduccion
exacta de los parrafos pertinentes de dicho material al idioma espafiol, en cuyo caso la
traduccién prevalecerd sobre el original en lo que refiere a su interpretacion.
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2.3.1. COSTOS DE PREPARACION DE LA OFERTA
Serdn de cargo de los Oferentes los costos y demas gastos que signifique la preparaciéon de la
oferta.

El presente llamado no implica ninguna obligacién para el Contratante, ni genera ningun
derecho a las participantes, por lo que el Contratante no estd obligado a seleccionar a ninguna
de las empresas interesadas, sin incurrir por ello en responsabilidad alguna con los Oferentes
afectados por esa decision.

2.3.2. PERIODO DE VALIDEZ DE LAS OFERTAS
Las ofertas seran validas y obligaran a los Oferentes por el término de 120 dias calendario a
contar del dia correspondiente a la presentacion de las propuestas.

El Contratante podrd pedirles a los Oferentes que extiendan el plazo de la validez de sus
ofertas si fuera necesario. Los Oferentes que estén de acuerdo con dicha extensidén deberan
confirmar que mantienen disponible el personal indicado en la propuesta, o en su
confirmacién de la extension de la validez de la oferta, los Oferentes pueden someter nuevo
personal en reemplazo y éste serd considerado en la evaluacidn final para la adjudicacion del
contrato. Los Oferentes que no estén de acuerdo tienen el derecho de rehusar a extender la
validez de sus ofertas.

2.3.3. PRESENTACION DE PROPUESTAS

Es responsabilidad del oferente examinar todas las instrucciones, formularios, términos y
especificaciones contenidos en los PBSC. La falta de presentacién de toda la informacién o
documentacién requerida, podra constituir causal de rechazo de la oferta.

Los Oferentes podran presentar solamente una propuesta. Si un Oferente presenta o participa
en mas de una propuesta, todas las propuestas en que participa seran descalificadas.

Las ofertas deben presentarse en la direccién y hasta la fecha y hora indicadas en la
convocatoria. Cualquier propuesta que se reciba después de vencido el plazo para la
presentacion de las propuestas sera devuelta sin abrir.

El dia de la presentacion de las ofertas, los documentos originales que a continuacion se
detallan, deberan presentarse fuera del sobre y conjuntamente con la propuesta en el acto de
apertura de la Licitacion:

i) Documento que acredite la representacién de la/s persona/s que suscribe la oferta,
con fecha de actualizacién no mayor a 30 dias calendario a la fecha de presentacién de
la oferta.

ii) Recibo de adquisicién de la documentacién correspondiente al llamado.

iii) Recibo del Contratante que acredite la presentacién de la Garantia de mantenimiento
de la oferta.

Los Oferentes presentaran dos juegos de sobres debidamente identificados como copia y
original:

Sobre N2 1: identificado como “Oferta técnica — Sobre 1)” (original y copia impresa y una copia
digital (CD o DVD)

Sobre N2 2: identificado como “Oferta econémica — Sobre 2)” (original y copia impresa y una
copia digital (CD o DVD).
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Todo texto entre lineas, tachaduras o palabras superpuestas seran vélidos solamente si llevan
la firma o las iniciales de la persona que firma la oferta.

Cada sobre debera:

(a) indicar el nombre y direccién del Oferente;
(b) estar dirigidos al Contratante;
© indicar la identificacion especifica de la presente licitacién mencionada; y

(d) contener la advertencia de que los sobres no deberdn ser abiertos antes de la hora y fecha
de apertura de las ofertas

2.4 OFERTA TECNICA

La oferta técnica (Sobre N2 1) contendra:

a) La carta de presentacién de la propuesta (Formulario PT 1), acompafiando copia de los
siguientes documentos:

» Testimonio de constitucidn de la empresa consultora, copia del titulo profesional
habilitante, en el caso de consultor individual con equipo

* Inscripcién en la Direccion General de Impositiva o institucion similar del pais de origen del
Oferente,

* Poder del Representante Legal de la empresa,

+ Copia de los Balances Generales de las tres (3) ultimas gestiones o ejercicios fiscales
auditados

« La Garantia de Mantenimiento de Oferta por un monto de USS$ 5.000 a nombre del
Contratante, (ver el articulo 2.2.5).

b) La identificacion del Oferente (Formulario PT 2)

c) La experiencia general y especifica del Oferente en trabajos de consultoria (Formularios PT
3.ayPT3.b)

d) La metodologia propuesta por el Oferente para realizar la consultoria (Formulario PT 4).

e) Eldetalle de la organizacién y funciones del personal propuesto (Formulario PT 4)

f) El curriculum Vitae, experiencia general y especifica del Gerente de Proyecto y de los
profesionales propuestos para conformar el equipo de trabajo (Formulario PT 5), en donde
se resuman los antecedentes profesionales generales y se detallen los antecedentes afines
con su participacién en el contrato aclarando si se actué como especialista principal o
colaborador, acompafiados de la documentacidn probatoria de los titulos de grado y post
grado;

g) Nota del personal propuesto comprometiendo su participacion en el contrato (Formulario
PT 6);

h) Resumen de Informacion Financiera (Formulario PT-7), del Balance de los tres ultimos
ejercicios. Esta informacién debe cumplir con el indice de Liquidez mayor a 1. (Se debera
adjuntar la fotocopia de los ultimos tres balances contables auditados)

Los formularios deberdan acompafiar la documentacion que acredite que el Oferente y el
equipo propuesto cuentan con la experiencia detallada; la documentacidn probatoria de la
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experiencia debera ser otorgada por el contratante e indicar la denominacion del contrato, la
descripcién del trabajo realizado en el contrato, el monto y plazo del contrato, y el grado de
avance (en monto y plazo) si no se ha finalizado el contrato; en el caso de consorcios se
considerara la experiencia acumulada de todas las empresas integrantes del consorcio;

La propuesta técnica no deberd incluir ninguna informaciéon de precio. En caso de incluir
cualquier informacién sobre precio, la oferta sera rechazada.

2.5 OFERTA ECONOMICA

La oferta econdmica (Sobre N2 2) contendra:

a) Presentacién de la Propuesta Econdmica (Formulario PE 1)
b) Presupuesto Total del Costo de los Servicios (Formulario PE 2).
¢) Presupuesto desglosado (Formulario PE 3).

El precio expresado en Ddlares Estadounidenses incluyendo todos los costos, impuestos,
tributos, etc. (locales y extranjeros), necesarios para dar cumplimiento a los objetivos y
actividades establecidas a excepcion del LLV.A (Impuesto al Valor Agregado) que debera
discriminarse en el precio ofertado, el que de no estar discriminado se considerara incluido. A
efectos de computar el costo en la oferta de la evaluacidn integral de pavimento solicitada en
el punto B del numeral 1.3 de los términos de referencia, debera asumirse un total de 1800
kilbmetros de relevamientos. Si el nimero de kildbmetros a relevar fuera distinto se pagard
proporcionalmente al nimero de kildmetros efectivamente relevados.

2.6 APERTURA DE OFERTAS

La fecha para la presentacion de las propuestas (Sobres N2 1) sera indicada en el aviso de
prensa correspondiente al presente llamado.

El Contratante no considerard ninguna oferta que llegue con posterioridad a la fecha y hora
limite fijada para la presentacidon de ofertas en el llamado internacional. Toda oferta que
reciba el Contratante una vez vencida la hora y fecha limite para presentacion de ofertas serd
declarada tardia, rechazada y devuelta al Proponente sin abrir.

En el acto referido, se recibiran las ofertas y se procedera a la apertura del Sobre N2 1 con la
oferta técnica, en presencia de los oferentes y del Escribano designado por el Contratante. Se
labrard el acta de apertura correspondiente la que sera rubricada por los Licitantes interesados
en hacerlo.

En esta apertura no se otorgara vista de las propuestas técnicas presentadas. En el Acta de
Apertura se detallard si los Oferentes han cumplido con la presentacién de los documentos
originales que deben presentarse conjuntamente con la propuesta en el acto de apertura de la
Licitacidon exigidos en el Punto 2.3.3 de este PBSC.

Los sobres N2 2 permaneceran en custodia del Escribano, hasta que la CVU fije la fecha para la
apertura de los mismos.
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2.7 CONFIDENCIALIDAD

No se divulgard a los Oferentes ni a cualquier otra persona que no esté oficialmente
involucrada en este proceso de seleccidn, ninguna informacion relacionada con la revision y
evaluacion, de propuestas técnicas y econémicas, hasta que se haya completado la misma.

Cualquier intento por parte de un Oferente de influir al Contratante en la revisidn y evaluacion
de propuestas, podra resultar en el rechazo de su oferta.

Si desde la fecha de apertura de ofertas hasta la fecha de adjudicacién del Contrato, alguin
Oferente desease comunicarse con el Contratante sobre cualquier asunto relacionado con esta
licitacidn, deberd hacerlo por escrito.

Sélo se evaluaran las Propuestas Técnicas que hubiesen sido leidas en el acto de apertura. La
Comisidn Evaluadora no podra tener acceso a los sobres de propuestas econdmicas, hasta
tanto la evaluacidn de las propuestas técnicas no haya culminado y se haya realizado el acto de
apertura de las propuestas econdmicas.

2.8 PROCEDIMIENTO DE SELECCION Y EVALUACION DE LAS OFERTAS

Se verificara el cumplimiento de las condiciones generales establecidas en las bases del
llamado, rechazando las ofertas que no se ajusten sustancialmente a las exigencias
establecidas. El procedimiento para evaluacién de las ofertas y seleccidon de aquella que se
entienda mds conveniente serd el detallado seguidamente:

a) .Evaluacion Técnica de las Ofertas

Las ofertas técnicas de los licitantes (Sobre N2 1) seran evaluadas de acuerdo con los criterios
establecidos en el formulario C1 de la parte IV del presente PBSC.

El minimo puntaje requerido para calificar es 560 (quinientos sesenta) puntos debiendo
obtener ademas un minimo de 60 % (sesenta) en cada criterio. La evaluacidn técnica constara
de tres partes:

(i) Evaluacién de la experiencia y capacidad financiera de la Firma

La evaluacién de la experiencia de la empresa se efectuara en funcién de la experiencia
general y especifica de trabajos similares a la consultoria, sobre la base de los criterios
establecidos en el Formulario C 2 de la parte IV del presente PBSC, sub-titulo I. En el caso de
los consultores individuales con equipo, se asignard puntaje en esta categoria cuando el
Consultor demuestre contar con la experiencia general y especifica de consultorias realizadas
como consultor individual con equipo, debiendo respaldar esta experiencia con el contrato o
documentacion contractual que corresponda.

(ii) Evaluacion del personal propuesto

A los efectos de evaluar el personal propuesto por los Oferentes se considerardn Unicamente
los especialistas requeridos en la cldusula 1.4 Personal Requerido y Equipo Minimo del
Consultor mediante los criterios establecidos en el Formulario C 2 de la parte IV del presente
PBSC, sub-titulo II.
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(iii) Evaluacion de la metodologia y plan de trabajo

La evaluacidon de la metodologia y el plan de trabajo se efectuara sobre la base de los criterios
establecidos en el Formulario C 2 de la parte IV del presente PBSC, sub-titulo III.

A los efectos de evaluar la experiencia en trabajos de consultoria general y especifica (incisos i)
y ii) del presente acapite) solo se consideraran aquellos trabajos realizados dentro de los
ultimos 15 afos, que se encuentren terminados o con un grado de avance superior al 50%, de
los cuales se haya presentado la documentacion probatoria solicitada;

Solo se acreditardn las experiencias avaladas con documentacién probatoria expedida por el
contratante en donde conste fecha de inicio y finalizacidon del trabajo, monto del contrato o
monto ejecutado hasta el presente, descripcidn de los alcances del servicio con la informacion
que permita evaluar si corresponde a un experiencia especifica; asi como la conformidad del
Contratante por el servicio brindado.

(iv) Aclaracién de propuestas

Para facilitar el proceso de revisidon y evaluacion de propuestas, el Contratante podra, a su
discrecién, solicitar de los Oferentes aclaraciones acerca de sus propuestas. No seran
consideradas las aclaraciones presentadas por los Oferentes que no sean en respuesta a
aclaraciones solicitadas por el Contratante. Las solicitudes de aclaraciones del Contratante y
las respuestas de los Oferentes, deberdn ser hechas por escrito. No se solicitard, ofrecerd, ni
permitira ninguna modificacion a los precios, ni a la sustancia de las propuestas, excepto para
confirmar la correccidn de errores aritméticos descubiertos por el Contratante en la evaluacion
de las ofertas.

(v) Informe de la Propuesta Técnica

Cumplida la etapa precedente, se redactarda un informe donde conste lo actuado, y
eventualmente la ndmina de los Oferentes cuya oferta se recomienda rechazar, exponiendo
las razones que condujeron a su rechazo e indicando que cldusulas del pliego no se
cumplieron.

Definida y aprobada por el Contratante la evaluacidn del Sobre N° 1 se notificard y dard vista
durante 7 dias calendario del correspondiente informe, admitiéndose la presentacién de
petitorios durante dicho plazo.

b) Apertura de la oferta econémica

Vencido el plazo de vista del informe del Sobre 1 y resueltos los posibles petitorios, se
establecera la fecha del acto de apertura del Sobre 2 de las ofertas no rechazadas en la
evaluacion del Sobre 1, invitando a los Oferentes a participar en la apertura de las ofertas
econdémicas.

Los Oferentes cuyas ofertas hayan sido rechazas podrdn solicitar la devolucién sin abrir del
Sobre 2y de la garantia de mantenimiento de la oferta.

La fecha y hora de la apertura del sobre N22 sera notificada via fax y/o e-mail.

c) Evaluacion de las ofertas
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Los sobres con las ofertas econdmicas se abriran y las propuestas se ordenaran de acuerdo con
la siguiente formula, de mds a menos:

PT; PE . in
Ploe 00 PE,

P, = 800

Donde:

P; = Puntaje de la propuesta i

PT; = Puntaje de la propuesta técnica i

PT,..x = Propuesta técnica de mayor puntaje
PE,.;» = Propuesta econdmica de menor costo
PE; = Propuesta econdmica i

La propuesta técnica corresponde a la suma de los puntos obtenidos por la experiencia de la
firma consultora, la metodologia propuesta y el puntaje del equipo técnico propuesto.

Se adjudicard la consultoria al Oferente que alcance el mayor puntaje. En el caso que dos o
mas propuestas obtengan el mismo puntaje, se adjudicara la consultoria a la firma cuya oferta
econdmica sea menor para la realizacién de la misma.

Sin perjuicio de lo anterior, el Contratante se reserva el derecho a aceptar o rechazar cualquier
oferta asi como el derecho a anular el proceso de licitacién y rechazar todas las ofertas en
cualguier momento con anterioridad a la adjudicacién del contrato, sin que por ello adquiera
responsabilidad alguna ante el Oferente o los Oferentes afectados por esta decision ni la
obligacion de informar a éste (éstos) los motivos de la decisidon del Contratante.

2.9 ADJUDICACION DEL CONTRATO

a) Recaudos previos a la firma del contrato

El Oferente adjudicatario debera presentar previo a la firma del contrato, en un lapso inferior a
los 7 dias calendario contados a partir de la notificacidon de adjudicacién, los siguientes
documentos:

=  Garantia de fiel cumplimiento del contrato.

= QOriginal del Testimonio de constitucién de la empresa.

= QOriginal de la Inscripciéon en la Direccidn General de Impositiva.
= QOriginal del Poder del Representante Legal de la empresa.

b) Aprobaciones

El Consultor debera obtener por escrito aprobacion previa del Contratante para tomar
cualquiera de las siguientes acciones:

i La suscripcion de un subcontrato para la ejecucion de cualquier parte de los servicios

ii.  Sustitucién del equipo de trabajo
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iii. Cesion total o parcial de créditos
iv. Cambios en la metodologia de trabajo propuesta.
V. Cesién de contrato

¢) Marco juridico

Por el sélo hecho de presentarse a la licitacion se entenderd que el Oferente hace expreso
reconocimiento de su voluntad de someterse a las leyes y tribunales del Uruguay, e implica la
aceptacion total de las condiciones establecidas en las bases del llamado.

2.10 APORTES A LA SEGURIDAD SOCIAL Y NORMAS LABORALES

Serdn de cargo del Consultor (persona fisica o juridica) el pago de todos los aportes a la
Seguridad Social que sean obligatorios en el pais, incluso los aportes a la Caja de Jubilaciones y
Pensiones de Profesionales Universitarios en el marco de la ley 17.738 del 7/1/2004 y normas
reglamentarias.

Es de total responsabilidad del Consultor el cumplimiento de todas las normas laborales
vigentes a la fecha del llamado o que se promulguen durante la ejecucion del contrato, asi
como el cumplimiento de lo establecido en el Decreto 108/007 de 22/3/2007 relativo a la
normativa en materia de Documentacién de Control del trabajo, en caso de corresponder.

2.11 REGIMEN IMPOSITIVO

Es responsabilidad del Consultor incluir en su precio todos los costos resultantes de la
aplicacion de las normas tributarias en el marco de la Ley N2 18.083 de 27/12/2006 y decretos
reglamentarios pertinentes, asi como de todas aquellas normas que estan vigentes y que no
fueron derogadas por la ley mencionada.

A los efectos de analizar qué Impuesto a la Renta debera tributar el Consultor, se debera
analizar si el titular de la renta es considerado Residente o No Residente, ademas de identificar
qué tipo de Renta obtendrd, determinando esto la forma de aporte del mismo, ya sea pagando
el impuesto directamente en la Direccién General Impositiva o actuando la contratante como
agente del retencién del mismo.
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PARTE Ill. FORMULARIOS

Formulario PT.1. CARTA DE PRESENTACION DE LA PROPUESTA

[Lugar, fecha)

REF: Llamado Internacional para la Consultoria “Modificacién del Contrato de
Concesion suscrito entre la CND y el MTOP, para la construccidn, mantenimiento,
explotacién y administracion de mas de 1.600 Km de Red Vial, revisidn de la
extension de la Red Vial Concesionada y establecimiento de los estandares de
confort y estado de la red concesionada”

Atencidn: Dra. Adriana Rodriguez Presidenta de la CND
Direccién: Rincon 528 piso 3, Montevideo
Sefiora Presidenta:

En atencion al llamado internacional de fecha .................. para presentar propuestas técnicay
econdémica para la Consultoria de la referencia, la Firma/Consultor Individual con
EQUIPO.cecveereiireresireiireee e que represento, tiene a bien presentar su propuesta en los
términos siguientes. Nosotros, los suscritos, declaramos que:

Hemos examinado y no tenemos reservas a los Pliegos de Bases de Seleccién y Contratacion,
sus aclaraciones y enmiendas y estamos de acuerdo con todas las condiciones establecidas en
ellos (indicar el numero y fecha de cada aclaracion o enmienda, si las hubiere).

De conformidad con los Pliegos de Bases de Seleccion y Contratacidon y con nuestras
propuestas técnica y econdmica, que presentamos en sobres separados adjuntos a la presente,
nos comprometemos a suministrar los servicios en ellos detallados.

Declaramos la veracidad y exactitud de toda la informacién proporcionada. Autorizamos,
mediante la presente, que cualquier persona natural o juridica suministre a ustedes toda la
informacidn que consideren necesaria para confirmar la veracidad de la misma.

En caso de comprobarse cualquier falta a la verdad en la informacién que presentamos, nos
damos por notificados que ustedes tienen el derecho de invalidar nuestra propuesta y ejecutar
la Garantia de Mantenimiento de la Oferta.

Nuestra propuesta se mantendra vigente por un periodo de CIENTO VEINTE (120) dias,
contado a partir de la fecha limite fijada para la presentacién de propuestas, de conformidad
con los Pliegos de Bases de Seleccidén y Contratacion. Esta propuesta nos obliga y podra ser
aceptada en cualquier momento hasta antes del término de dicho periodo.

Si nuestra propuesta es aceptada, nos comprometemos a nombrar un representante con
domicilio legal en Uruguay (en caso de no tenerlo, aplica para empresas extranjeras).

El indice liquidez, segin los datos extractados del ultimo balance o balance de apertura, es
mayor a uno.
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En este proceso de seleccion y contratacion

Contratante y que participamos en calidad de Oferentes en no mas de una propuesta. .

En caso de que laFirma/Consultor Individual con equipo................... , ala que represento, sea

adjudicada, me comprometo a presentar la siguiente documentacién en original o

debidamente legalizada, aceptando que el incumplimiento es causal de descalificacion de la

propuesta, (en caso de Consorcios, cada socio presentara la documentacion detallada a

continuacién, excepto los documentos sefialados en los incisos i), j) y k) que deberan ser

presentados por el Consorcio en forma conjunta):

a)
b)

c)
d)
e)
f)
8)

h)
i)

j)
k)

Firma autorizada [completa e iniciales]:

Nombre y cargo del signatario:

Testimonio de constitucion de la empresa.

Registro en la Caja de Profesionales Universitarios del pais de origen(para el caso de
corresponder)

Poder del Representante Legal.

Numero de ldentificacion Tributaria (RUT).

Balances de los tres (3) ultimos ejercicios fiscales

no tenemos conflicto de interés con el

Certificados/Documentos que acrediten la Experiencia General y Especifica de la Empresa.

Certificados/Documentos que acrediten la Experiencia General y Especifica del Personal
Clave.
La Garantia de Mantenimiento de la Oferta

La Garantia de Cumplimiento de Contrato equivalente al cinco por ciento (5%) del monto

del contrato.
Testimonio del Contrato de Consorcio
Poder del Representante Legal del Consorcio

Atentamente,

Nombre de la firma:

Direccion:
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Formulario PT.2. IDENTIFICACION DEL OFERENTE

1. DATOS GENERALES

Nombre o Razdén Social del :

B _*a .

Afo de Fundacion :

a) SRL
Tipo de Empresa :

D c) Otros |
Pais Ciudad Direccion
Domicilio Principal : | | |
Teléfonos :
Fax : | |
Casilla: | |

Correo electrénico : \

2. DOCUMENTOS PRINCIPALES DE IDENTIFICACION DEL PROPONENTE

. . . Lugar de Fecha
L. Numero de Testimonio
Documento de constitucion : emision
(Di Me Afo)
Numero de Identificacion . RUT Fecha de
Tributaria (Di Me Afo)
| | LI |
3. DIRECCION DEL PROPONENTE A EFECTOS DE NOTIFICACION
Da) Via Correo Electrénico al correo:
Direccion de notificacion : |
Db)via Fax  all
4. INFORMACION DEL REPRESENTANTE LEGAL
Pntornn Manternn ANnmhrolc)
Nombre del Representante Legal : | || ||
Numero Lugar de
Cédula de Identidad
Nimero de Lugar de emision Fecha
Testimonio (Dia M(e Afio)

Poder del Representante Legal : ‘ H || H

26




(Firma del Representante Legal del Oferente)

(Nombre completo del Representante Legal)Formulario PT.32. EXPERIENCIA GENERAL DEL
OFERENTE

[En el siguiente formato, proporcione informacion sobre cada uno de los trabajos para los cuales su
empresa y cada uno de los asociados con este trabajo (si corresponde a consorcios) fueron
contratados legalmente, como persona fisica o como persona juridica, o como una de las principales
empresas integrantes de una asociacion, para prestar servicios de consultoria en general En el caso
de consultores individuales con equipo, llenar la experiencia demostrada en trabajos con un equipo de
consultores similar al solicitado para la presente consultoria.

Nombre del trabajo: Monto percibido por el contrato (en USS)
Pais y lugar dentro del pais: Duracion del trabajo (en meses)

Nombre del contratante: Numero total de persona-meses:

Direccién del contratante: Valor aproximado de los contratos prestados

por la Firma bajo el contrato (en USS)

Fecha de inicio (mes/afio): Nombre de los consultores asociados (si los

hubo) y % de participacion:
Fecha de terminacién (mes/afio):
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Formulario PT.3b. EXPERIENCIA ESPECIFICA DEL OFERENTE (FIRMA)

[En el siguiente formato, proporcione informacion sobre cada uno de los trabajos para los cuales su
empresa y cada uno de los asociados con este trabajo (si corresponde) fueron contratados
legalmente, como persona fisica o como persona juridica, o como una de las principales empresas
integrantes de una asociacion, para prestar servicios de consultoria similares a la presente. En el caso
de consultores individuales, llenar la experiencia solo demostrada en trabajos con un equipo de
consultores similar al solicitado para la presente consultoria

Nombre del trabajo: Monto percibido por el contrato (en USS)
Pais y lugar dentro del pais: Duracion del trabajo (en meses)

Nombre del contratante: Numero total de persona-meses:

Direccién del contratante: Valor aproximado de los contratos prestados

por la Firma bajo el contrato (en USS)

Fecha de inicio (mes/afio): Nombre de los consultores asociados (si los

hubo) y % de participacidn:
Fecha de terminacién (mes/afio):

Nombre de funcionarios del nivel superior de su Firma involucrado (indique los perfiles mas
significativos como Coordinador o Jefe de proyecto, Director, etc.) y breve resumen de las funciones
desempenadas.

Breve descripcion del objeto, alcance y productos a logrados a partir del contrato

Breve descripcidn de los servicios efectivamente provistos por el personal de la firma para la
consultoria
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Formulario PT.4. ENFOQUE, METODOLOGIA Y PLAN DE TRABAJO

El enfoque técnico, la metodologia y el plan de trabajo son componentes claves de la
propuesta técnica. Esta deberd dividirse en las siguientes partes:

a) Observaciones y sugerencias al Contratante sobre los términos de referencia

[Presentar y justificar aqui cualquier observacion o mejora a los términos de referencia que se
propone para mejorar el desempefio en la ejecucion del contrato (tales como eliminar alguna
actividad que no considere necesaria, o agregar otra, o proponer diferentes etapas de las
actividades). Tales sugerencias deberdn ser concisas y puntuales, y estar incorporadas en la
propuesta.]

b) Enfoque técnico y metodologia

[El Consultor deberd explicar su comprension de los objetivos del trabajo, enfoque de los
servicios, metodologia para llevar a cabo las actividades y obtener el producto esperado, y el
grado de detalle de dicho producto. Deberd destacar los problemas que se estdn tratando y su
importancia y explicar el enfoque técnico que adoptard para tratarlos. El Consultor deberd
explicar la metodologia que propone adoptar y resaltar la compatibilidad de esa metodologia
con el enfoque propuesto. Se incluirdn los insumos requeridos por parte del Contratante].

c) Plan de Trabajo

Consiste en una descripcion clara y detallada de la organizacion que el Consultor propone
para asegurar el cumplimiento de los objetivos y alcance del estudio. Asi

mismo, se deberd proponer las actividades principales del trabajo, su contenido y duracion,
fases y relaciones entre si, etapas (incluyendo las aprobaciones provisionales del Contratante),
y las fechas de entrega de los informes. El plan de trabajo propuesto deberd ser consistente
con el enfoque técnico y la metodologia, demostrando una compresion de los TDR y habilidad
para traducirlos en un plan de trabajo factible. Aqui se deberd incluir una lista de los
documentos finales, incluyendo informes que deberdn ser presentados como producto final.

d) Organizacion y funciones del personal propuesto:
[En una tabla, proporcione informacion sobre cada uno de profesionales que se asignard al
equipo de proyecto, incluyendo los siguientes datos:

- Nombre

- Cargo

- Funcion en la consultoria

- Dedicacion en N@ de horas a la consultoria]

e) Equipamiento propuesto
[En una tabla, proporcione informacion sobre el equipamiento ofertado para realizar la
consultoria:

- Vehiculos

- Equipo principal (para realizar la deflectometria y otros)

- Equipo de apoyo
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Formulario PT.5. CURRICULUM VITAE DEL PERSONAL PROPUESTO — EXPERIENCIA GENERAL

Serd obligatorio completar el siguiente Formulario para cada uno de los integrantes del
equipo Profesional, detallando la experiencia especifica general de cada uno

ANTECEDENTES LABORALES

NOMBRE COMPLETO:

CEDULA DE IDENTIDAD:

TiTULO PROFESIONAL:

MAESTRIA O POST-GRADO:

POSICION A OCUPAR EN EL PROYECTO

1. Formacion académica

Universidad/instituc
ion

Fechas

Desde:

Hasta:

Grado académico

Titulo en
Provision

2. Cursos de especializacion

Universidad/instituc
ion

Fechas

Desde:

Hasta:

Nombre del curso

Duracidon en horas

3. Experiencia general en consultoria en ...

ANTECEDENTE 1

Nombre del Proyecto

Contratante

Pais Origen del Proyecto

Rol desempefiado en el Proyecto

Periodo de vinculacién al Proyecto en meses (ej.

Ene/2004 — Nov/2004)

Grado de avance del proyecto

Tarea desempenada en el Proyecto
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ANTECEDENTE 2

Nombre del Proyecto

Contratante

Pais Origen del Proyecto

Rol desempefiado en el Proyecto

Periodo de vinculacién al Proyecto en meses (ej.
Ene/2004 — Nov/2004)

Grado de avance del proyecto

Tarea desempefiada en el Proyecto

ANTECEDENTE n

Nombre del Proyecto

Contratante

Pais Origen del Proyecto

Rol desempefiado en el Proyecto

Periodo de vinculacién al Proyecto en meses (ej.
Ene/2004 — Nov/2004)

Grado de avance del proyecto

Tarea desempefiada en el Proyecto

4. Experiencia especifica en consultoria en ...

ANTECEDENTE 1

Nombre del Proyecto

Contratante

Pais Origen del Proyecto

Rol desempefiado en el Proyecto

Periodo de vinculacién al Proyecto en meses (ej.
Ene/2004 — Nov/2004)

Grado de avance del proyecto

Tarea desempefiada en el Proyecto

ANTECEDENTE 2

Nombre del Proyecto

Contratante
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Pais Origen del Proyecto

Rol desempefiado en el Proyecto

Periodo de vinculacién al Proyecto en meses (ej.

Ene/2004 — Nov/2004)

Grado de avance del proyecto

Tarea desempefiada en el Proyecto

ANTECEDENTE n

Nombre del Proyecto

Contratante

Pais Origen del Proyecto

Rol desempefiado en el Proyecto

Periodo de vinculacién al Proyecto en meses (ej.

Ene/2004 — Nov/2004)

Grado de avance del proyecto

Tarea desempenada en el Proyecto
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Formulario PT.6. NOTA DE COMPROMISO DEL PERSONAL PROPUESTO

Se presentard una Nota, firmada por cada integrante del equipo propuesto, en la cual el mismo se
compromete ante la Firma Consultora o ante el Consultor Individual con Equipo a formar parte del
Equipo Técnico que respalda la Propuesta Técnica con la dedicacion estimada en la misma
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|Formu|ario PT.7 RESUMEN DE INFORMACION FINANCIERA DE LA FIRMA‘

RESUMEN DE INFORMACION FINANCIERA

(De los ultimas tres (3) ejercicios)

(En la moneda de origen de la firma o Consultor)*

GESTION 2010 GESTION 2011 GESTION 2012

ACTIVO TOTAL

ACTIVO CORRIENTE

PASIVO TOTAL

PASIVO CORRIENTE

PATRIMONIO NETO

FACTURACION

Lamas fun

UTILIDAD NETA (*)

INDICE DE LIQUIDEZ

(*) Excepto cuando la empresa sea de reciente creacién.

(Firma del Representante Legal del Oferente)

(Nombre completo del Representante Legal)

NOTA.- Toda informacidn contenida en este formulario es conforme a los balances auditados
de los 3 ultimos ejercicios adjuntos a esta propuesta en fotocopia simple.

*Se debe presentar la tasa de cambio correspondiente a la fecha de la informacién de cada
una de las tablas de la moneda de origen de la firma o consultor a Pesos Uruguayos y a Ddlares
estadounidenses.
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Formulario PE.1. PRESENTACION DE LA PROPUESTA ECONOMICA

[Lugar, fechal]

REF: Llamado Internacional para la Consultoria “Modificacion del Contrato de
Concesion suscrito entre la CND y el MTOP, para la construccidon, mantenimiento,
explotacién y administracion de mas de 1.600 Km de Red Vial, revisidon de la
extension de la Red Vial Concesionada y establecimiento de los estandares de
confort y estado de la red concesionada”

Atencién: Dra. Adriana Rodriguez Presidenta de la CND
Direccién: Rincon 528 piso 3, Montevideo
Sefora Presidenta:

Los abajo firmantes ofrecemos proveer los servicios de la consultoria de la referencia, de
conformidad con el llamado internacional de fecha [fecha] y con nuestra oferta (propuestas
técnica y econdmica). La propuesta econdmica que se adjunta es por la suma de [monto en
palabras y en cifras en ddlares estadounidenses). En esta cifra no se incluyen los impuestos
locales, que se estima ascienden a [monto(s) en palabras y en cifras en ddlares
estadounidenses]. Adjuntamos los formularios PE 2 y PE 3 de propuesta econdmica.

Nuestra propuesta econdmica serd obligatoria para nosotros, hasta la expiracién del periodo
de validez de la propuesta, que es el [fecha].

Entendemos que ustedes no estan obligados a aceptar ninguna de las propuestas que reciban.

Atentamente,

Firma autorizada [completa e iniciales]:

Nombre y cargo del signatario:

Nombre de la firma:

Direccion:
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Formulario PE.2. PRESUPUESTO TOTAL DEL COSTO DE LOS SERVICIOS

Propuesta de precio total de la consultoria

Precio total de la propuesta en ddlares estadounidenses (USS)
sinincluir Impuestos e

Impuestos (USS)

Precio total de la propuesta en ddlares estadounidenses (USS)
incluyendo impuestos | e

Propuesta de precio de la consultoria por rubros

RUBRO MONTO EN US$ %
Honorarios del personal
Gastos operativos y
administrativos
TOTAL

Propuesta de precio de la consultoria por kilémetro de la malla vial a ser evaluada

Monto en USS/KM: c.oovveeeeveereveeenne.

Firma del Representante Legal del Oferente  Firma del Gerente de Proyecto

Aclaracion de Firma: Aclaracion de Firma:




Formulario PE.3. PRESUPUESTO DESGLOSADO (no incluye IVA)

1. Honorarios (Se incluird el personal profesional, técnico, administrativo y auxiliar)

Nombre del
personal

(Uss)

Cargo No. de horas Costo/dia Monto (USS)

2. Costos operativos y administrativos (Incluye alquileres de oficinas, equipo, pasajes y
vidticos, combustibles, comunicaciones y otros que el Oferente deberd detallar en su

propuesta)
No. Descripcion Unidad | Cantidad | Precio unitario | Monto total
(Us$) (Us$)
Costos desglosados por Km de malla vial a evaluar en US$
RUBRO MONTO EN USS/Km %

Honorarios del personal

Gastos operativos y
administrativos

TOTAL

Firma del Representante Legal del Oferente  Firma del Gerente de Proyecto

Aclaracion de Firma:

Aclaracion de Firma:
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PARTE IV. METODOLOGIA DE CALIFICACION

FORMULARIO C1. DE EVALUACION DE LA CALIDAD Y PROPUESTA TECNICA

CONCEPTO PUNTAIE
A) EXPERIENCIA Y CAPACIDAD FINANCIERA DE LA FIRMA 100 Pts
1. Experiencia general de la Firma 20 Pts
2. Experiencia especifica de la Firma 70 Pts
3. Capacidad financiera de la Firma 10 Pts
B) METODOLOGIA Y PLAN DE TRABAJO PROPUESTO 200 Pts
4. Enfoque técnico y metodologia 150 Pts
5. Organizacion y dotacion del personal (Participaciéon de cada 50 Pts
profesional en las actividades y consistencia con el plan de
trabajo)
C) CALIFICACIONES DEL PERSONAL CLAVE Y COMPETENCIA PARA 500Pts
EL TRABAJO
1) Gerente de Proyecto 120 Pts
2) Ingeniero Civil o Economista especialista en evaluaciéon 70Pts
econdmica de proyectos viales con conocimientos y experiencia
en la utilizacién del programa HDM-4.
3) Ingeniero Civil especialista en Pavimentos. 70 Pts
4) Ingeniero Civil, Economista o Ingeniero Agrénomo 70 Pts
especialista en Demanda.
5) Economista especialista en proyecciones financieras 70 Pts
6) Abogado especialista en elaboracién de contratos de 70 Pts
concesidn
7) Contador Publico 30 Pts

La columna “puntaje” indica la cantidad de puntos maximos que se otorgard por cada item.
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FORMULARIO C2. DE EVALUACION DE LA EXPERIENCIA DE LA FIRMA Y EL EQUIPO
PROFESIONAL

Criterios Evaluados Puntos | Total
RESUMEN 800
A | Experiencia y Capacidad Financiera de la Empresa 100
B | Metodologia y plan de trabajo propuesto 200
C | Calificacién del personal propuesto 500
TOTAL 800
A | Experiencia y Capacidad Financiera de la Empresa, Maximo 100 Puntos 100
1 Experiencia General de la Empresa (Formulario A-3), Maximo 20 Puntos 20
1.1 | Experiencia General en Servicios de Consultoria, Maximo 6 Puntos 6
1 | Sin ningun proyecto (Servicio de Disefio o Supervisidon Técnica) 0
2 Entre 1y 3 proyectos 1
3 Entre 4 y 6 proyectos 2
4 | Mas de 6 proyectos 6
1.2 | Valor total en Disefios o Supervisiones Técnicas ejecutadas 14
1 | Menor al 30% del Precio referencial del objeto de la contratacion 0
2 | Entre el 31% y 50% del Precio Referencial del objeto de la contratacidn
2 | Entre el 51% y 70% del Precio Referencial del objeto de la contratacidn 10
3 | Mayor al 71% del Precio Referencial del objeto de la contratacion 14
2 Experiencia Especifica de la Empresa (Formulario PT-3b), Maximo 70 Puntos 70
Experiencia Especifica, Puntuacion acumulativa hasta 70 Puntos, c/u = 10 Puntos 70
3 Capacidad Financiera (Formulario PT-7), Maximo 10 Puntos 10
1 |indice de Liquidez Ultima Gestién: (Act. Cte./Pasivo Cte.), Maximo 5 Puntos 5
1 Mayor o igual a uno y menor que 1.5 2
2 Mayor o igual a 1.5 y menor a 2 4
3 | Mayoroiguala?2 5
2 indice de Endeudamiento Ultima Gestidn: (Pasivo/Patrim. Neto), Maximo 5 Puntos 5
1 | Mayoroiguala3 2
2 |Mayora2ymenora3 4
3 |lgual o menora2 5
B Formacion y Experiencia del Personal, Maximo 500 Puntos 500
B.1 | Gerente de Proyecto, Maximo 120 Puntos 120
1 | Formacién académica segun el area de formacién requerida por la entidad 10
convocante, Maximo 10 Puntos
1.1 | Titulo Universitario de Ingeniero Civil o Economista Cumple/no cumple
1.2 | Dominio del idioma espaiiol Cumple/no cumple
1.3 | Grado de formacion, Maximo 5 Puntos
1 | Doctorado 5
2 | Maestria 3
3 | Licenciatura 1
1.4 | Cursos o Seminarios de especializacion, 0.5 Puntos por cada Curso o 5
Seminario, hasta un maximo de 5 Puntos relacionados con la tematica de la
Consultoria.
2 | Experiencia profesional: Puntuacidon acumulativa hasta un maximo de 110 puntos 110
2.1 | Experiencia General en disefio, supervision o evaluaciéon de proyectos de 10
infraestructura, 2 puntos por cada una, hasta un maximo de 10 Puntos.
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2.2 | Experiencia profesional en Especifica en disefio, supervisién o evaluacion de 55
proyectos de infraestructura vial o concesiones, 11 Puntos por cada una hasta
un maximo de 55 Puntos
2.3 | Experiencia profesional en gerencia de proyectos, 9 Puntos por cada una, 45
hasta un maximo de 45 Puntos
B.2 | Especialista en evaluacién econédmica de proyectos viales, 70 Puntos 70
1 | Formacion académica segun el drea de formacién requerida por la entidad 5
convocante. Maximo 5 Puntos
1 | Titulo Universitario de Ingeniero Civil o Economista Cumple/no cumple
2 | Dominio del idioma espaiiol Cumple/no cumple
3 | Grado de formacién, Maximo 3 Puntos
1 | Doctorado 3
2 | Maestria 2
3 | Licenciatura 1
4 | Cursos o Seminarios de especializacion, relacionados con la tematica de la 2
consultoria. Se tomard en cuenta acreditacién de conocimientos en evaluacién
de proyectos utilizando el HDM-4. 0.5 Puntos por cada Curso o Seminario,
hasta un maximo de 2 Puntos
2 | Experiencia profesional: Puntuacion acumulativa hasta un maximo de 65 puntos 65
1 | Experiencia General en disefio, supervision o evaluacién de proyectos de 10
infraestructura 1 nunto bor cada una hasta un maximo de 10
2 | Experiencia profesional especifica en disefio, supervision o evaluacion de 30
proyectos de infraestructura vial o concesiones, 6 Puntos por cada una, hasta
un maximo de 30 Puntos
3 | Experiencia profesional en evaluaciéon econdmica de proyectos viales con el 25
uso del Programa HDM-4, 5 Puntos por cada una, hasta un mdaximo de 25
B.3 | Especialista en pavimentos, 70 Puntos 70
1 | Formacion académica segun el drea de formacién requerida por la entidad
convocante. Maximo 5 Puntos
1 | Titulo Universitario de Ingeniero Vial o Civil con experiencia ampliamente Cumple/no cumple
acreditada en el area
2 | Dominio del idioma espaiiol Cumple/no cumple
3 | Grado de formacion Maximo 3 Puntos
1 | Doctorado 3
2 | Maestria 2
3 | Licenciatura 1
4 | Cursos o Seminarios de especializacion, relacionados con la tematica de la 2
consultoria. Se tendrd en cuenta la acreditacion de conocimientos
especializados en estructuras de pavimentos con énfasis en mezcla asfaltica
0.5 Puntos por cada Curso o Seminario, hasta un maximo de 2 Puntos
2 | Experiencia profesional: Puntuacion acumulativa hasta un maximo de 65 puntos 65
1 | Experiencia General en disefo, supervision o evaluacién de proyectos viales, 5 25
nuntos nar cada una hasta un maximo de 25
2 | Experiencia profesional especifica en evaluacién de pavimentos, 8 Puntos por 40
cada una, hasta un maximo de 40 Puntos
B.4 | Especialista en demanda, 70 Puntos 70
1 | Formacion académica segun el drea de formacién requerida por la entidad 5
convocante. Maximo 5 Puntos
1 | Titulo Universitario de Ingeniero Civil, Economista o Ingeniero Agrénomo Cumple/no cumple
2 | Dominio del idioma espaiiol Cumple/no cumple
3 | Grado de formacion. Maximo 3 Puntos
1 | Doctorado 3
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2 | Maestria 2
3 | Licenciatura 1
4 | Cursos o Seminarios de especializacion, relacionados con la tematica de la 2
consultoria. Se tomara en cuenta acreditacion de conocimientos
especializados en estimaciones de demanda en proyectos viales. 0.5 Puntos
por cada Curso o Seminario, hasta un maximo de 2 Puntos
2 | Experiencia profesional: Puntuacién acumulativa hasta un maximo de 65 puntos 65
1 | Experiencia General en disefio, supervision o evaluacién de proyectos de 5
infraestructura. 1 nunto nor cada una. hasta un maximo de §
2 | Experiencia profesional especifica en estudios de demanda en proyectos de 25
infraestructura. 5 Puntos por cada una. hasta un maximo de 25 Puntos
3 | Experiencia profesional como especialista en evaluacién de demanda en 35
provectos viales, 7 Puntos por cada una. hasta un maximo de 35 Puntos
B.5 | Especialista en proyecciones financieras, 70 Puntos 70
1 Formacién académica segun el drea de formacidn requerida por la entidad convocante. 5
Méximo 5 Puntos
1 | Titulo Universitario de Economista Cumple/no cumple
2 | Dominio del idioma espafiol Cumple/no cumple
3 | Grado de formacién. Maximo 3 Puntos
1 | Doctorado 3
2 | Maestria 2
3 | Licenciatura 1
4 | Cursos o Seminarios de especializacidn, relacionados con la tematica de la 2
consultoria. Se tomard en cuenta acreditacion de conocimientos en disefio y
estructuracién de modelos financieros. 0.5 Puntos por cada Curso o Seminario,
2 Experiencia profesional: Puntuacidn acumulativa hasta un maximo de 65 puntos 65
1 | Experiencia General en modelizacion financiera, 2 puntos por cada una, hasta un 10
maxima de 10
2 | Experiencia profesional especifica en modelizacion financiera de proyectos viales, 30
S Puntos por cada una. hasta un maximo de 30 Puntos
3 | Experiencia profesional como especialista en disefio, estructuracién y evaluacion 25
de modelos financijeros, 5 Puntos por cada una. hasta un maximo de 25 Puntos
B.6 | Especialista en elaboracién de contratos de concesién, 70 Puntos 70
1 Formacién académica segun el drea de formacidn requerida por la entidad convocante. 5
Méximo 5 Puntos
1 | Titulo Universitario de Abogado Cumple/no cumple
2 | Dominio del idioma espafiol Cumple/no cumple
3 | Grado de formacién. Maximo 3 Puntos
1 | Doctorado 3
2 | Maestria 2
3 | Licenciatura 1
4 | Cursos o Seminarios de especializacidn, relacionados con la tematica de la 2
consultoria. Se tomara en cuenta acreditacion de conocimientos en disefio de
contratos de concesién. 0.5 Puntos por cada Curso o Seminario, hasta un maximo
2 Experiencia profesional: Puntuacién acumulativa hasta un maximo de 65 puntos 65
1 | Experiencia General en contratos de concesiones, 2 puntos por cada una, hasta un 10
maxima de 10
2 | Experiencia profesional especifica en contratos de concesiones viales, 5 Puntos 30
por cada una, hasta un maximo de 30 Puntos
3 | Experiencia profesional como especialista en disefio y estructuracidn de contratos 25
de concesiones, 5 Puntos por cada una, hasta un maximo de 25 Puntos
7 Contador publico, 30 Puntos 30
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1 Formacién académica segun el area de formacidn requerida por la entidad convocante,
Maximo 5 Puntos

1 | Titulo Universitario de Contador Publico

Cumple/no cumple

2 | Dominio del idioma espafiol

Cumple/no cumple

3 | Grado de formacion. Maximo 3 Puntos

1 | Doctorado 3
2 | Maestria 2
3 | Licenciatura 1
4 | Cursos o Seminarios de especializacidn, relacionados con la tematica de la 2
consultoria. Se tomara en cuenta acreditaciéon de conocimientos en contabilidad
del sector publico. . 0.5 Puntos por cada Curso o Seminario, hasta un maximo de 2
2 Experiencia profesional: Puntuacidn acumulativa hasta un maximo de 25 puntos 25
1 | Experiencia General en balances de empresas concesionarias, 1 punto por cada 5
una. hasta un maximo de 5
2 | Experiencia profesional especifica en balances de empresas concesionarias viales, 20
4 Puntos por cada una. hasta un maximo de 20 Puntos
Propuesta técnica, Maximo 200 Puntos 200
1 | Observaciones y sugerencias a los términos de referencias, Maximo 20 Puntos 20
1 | Cumple exactamente con lo solicitado 20
2 | Similar a lo solicitado 15
3 | Tiene deficiencias 10
4 | No cumple 0
2 | Enfoque técnico y metodologia, Maximo 30 Puntos 30
1 | Cumple exactamente con lo solicitado 30
2 | Similar a lo solicitado 15
3 | Tiene deficiencias
4 | No cumple 0
3 | Plan de trabajo, Maximo 100 Puntos 100
1 | Escoherente. 100
2 | Tiene cierta coherencia. 60
3 | Esincoherente. 0
4 | Organizacién y funciones del personal propuesto, Maximo50 Puntos 50
1 | Completo con detalles de acuerdo con el alcance y metodologia 50
2 | Similar con lo solicitado 35
3 | Tiene deficiencias 20
4 | Incompleto. 0
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PARTE V. MODELO DE CONTRATO

En la ciudad de Montevideo, el ... de ... de ... , comparecen: |) por una parte,
CORPORACION VIAL DEL URUGUAY S.A (en adelante “el Contratante” o “CVU”), inscripta en
el Registro Unico de Contribuyentes de la Direccién General Impositiva con el N2 ........., y en el
Banco de Prevision Social con el N2 ............ , con domicilio en Rincdn 528 piso 3, representada
en este acto por .......... Verrrrenn , en sus respectivas calidades de Presidente y Vicepresidente v, Il)
por otra parte .................(en adelante “el Consultor” ) (datos):

Primero: (Antecedentes): a) El 5 de octubre de 2001 el Ministerio de Transporte y Obras
Pdblicas, en adelante “MTOP”, y la Corporacidon Nacional para el Desarrollo, en adelante
“CND”, suscribieron un convenio para la contratacién directa de la ejecuciéon de obras y
proyectos por el sistema de concesion de obra publica, aprobado por resoluciéon del Poder
Ejecutivo N2 1908 de 20 de diciembre de 2001.

b) Por resolucidon N2 438/003 de fecha 9 de abril de 2003, el Poder Ejecutivo aprobd el contrato
de cesién otorgado el 18 de febrero de 2003 entre CND en calidad de cedente y la CVU S.A
como cesionario, para la concesién mencionada anteriormente.

b) La CND considerd pertinente contratar un servicio de consultoria a efectos de la
“Modificacion del Contrato de Concesion suscrito entre la CND y el MTOP, para la construccién,
mantenimiento, explotacién y administracion de mas de 1600 km de Red Vial, revision de la
extension de la Red Vial Concesionada y establecimiento de los estandares de confort y estado
de la red concesionada”.

Segundo: (Objeto): En el marco de lo citado en el articulo Primero (“Antecedentes”), el
Consultor prestara sus servicios, en un todo de acuerdo a lo previsto en los Términos de
Referencia y en la Oferta Técnica del adjudicatario que integran el presente Contrato.

Tercero: (Obligaciones de las partes): El Consultor debera prestar los servicios a ciencia cierta
y conciencia, y debera actuar dentro de las prescripciones éticas y legales que hacen a su

disciplina. Por su parte, el Contratante debera pagar el precio en el tiempo y forma pactados.

Cuarto: (Plazo _del Contrato): El Consultor debera presentar los informes en los plazos

parciales indicados en los Términos de Referencia, contados a partir de la notificacién al
Consultor de la no objecién al contrato por parte del MTOP.

El plazo total para la presentacion de los informes objeto de la presente Consultoria sera de
180 dias calendario, contados a partir de la fecha de la notificacion establecida en el parrafo
anterior.

A su vez, los Términos de Referencia para la contratacidn, establecen las acciones a seguir en
el supuesto de producirse demoras o incumplimientos en las entregas de los informes
parciales y/o informe final.
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Quinto: (Precio): Como retribucién por sus servicios el Consultor percibira la suma de USS ......
(ddlares estadounidenses .... ), la que se abonara de acuerdo a lo previsto en los Términos de
Referencia.

Sexto: (Garantia de fiel cumplimiento de contrato): El Consultor constituyé la garantia de fiel

cumplimiento de contrato por un monto de USS ...... (ddlares estadounidenses ...... ), pdliza N2

Séptimo: (Uso de la Informacidn): El Consultor acuerda tratar confidencialmente y usar solo
para beneficio de los intereses de CVU y CND toda la informacidn a que tenga acceso, durante
y con posterioridad al periodo contractual.

La propiedad de toda la documentacion e informes que se produzcan durante este contrato y
como resultado del mismo, sera de CVU, CND y el MTOP.

El Consultor no podra hacer uso de tal documentacidn o informes, salvo para referirse a ellos
o citarlos como antecedentes de su actividad técnica o profesional o para publicaciones
cientificas y en todo caso previa autorizacién de CVU.

Octavo: (Declaraciones): a) El Consultor releva a CVU y a CND de la obligacién de guardar
secreto en su sentido mas amplio, respecto de la informacién que le sea proporcionada en
virtud de la ejecucién del presente Contrato.

b) Asimismo, el Consultor consiente expresamente que CVU y CND dé tratamiento a sus datos
personales, segun lo dispuesto por la Ley N2 18.331del 11 de agosto de 2008 (Ley de
Proteccion de Datos Personales y Accion de Habeas Data) y por los Decretos N2 664/008 del 22
de diciembre de 2008 y N2 414/009 del 31 de agosto de 2009.

c) El Consultor declara que recibe y conoce los insumos detallados en los Términos de
Referencia.

d) El presente contrato se rige por las normas del Derecho Privado.

Noveno:- En todo lo no previsto en el presente contrato, regiran las disposiciones previstas en
los Términos de Referencia del llamado.

Décimo: Este contrato se firma ad referéndum de su aprobacidn por parte del MTOP.

Décimo Primero: (Jurisdiccion y ley aplicable): Toda contienda que se suscite con relacion a
este contrato sera sometida a los tribunales de la ciudad de Montevideo, Republica Oriental
del Uruguay, aplicandose la legislacion nacional.

Décimo Segundo: (Domicilios especiales y comunicaciones): Las partes establecen como
domicilios especiales aquellos indicados en la comparecencia, aceptando como valido el
telegrama colacionado para cualquier notificacion que deban hacerse con motivo de la
ejecucién de este contrato. Cualquiera de las partes podrd mudar su domicilio contractual,
mientras que le comunique en forma previa y fehaciente a la otra parte.

En prueba de conformidad se firman 2 (dos) ejemplares del mismo tenor y a los mismos
efectos en el lugar y fecha arriba indicados.
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